
Welches Problem hat der Nutzer?

Welche Ressourcen 
benötigen wir?

Welches 
Problem 

wollen wir 
lösen?

Welche Lösung 
können wir 
anbieten?

Ressourcen

Wie sieht das Marktpotential aus?

Können wir es umsetzen?

Was gibt es schon am Markt?

Ist das Problem es wert 
gelöst zu werden? 

(Monitär)

Welche Lücken lässt die 
Konkurrenz

Kostenstruktur sinnvoll?

Lösen wir das 
Problem damit 

sinnvoll?

Lohnt es sich 
für uns?

Ist die Lösung 
für den Nutzer 

attraktiv?

Gibt es gesetzliche und 
ethische Konflikte?

Können wir den 
Nutzer 

vermitteln, 
dass es für sie 
attraktiv ist

Marketing?

Können wir ein Bedürfnis nach unserem 
Produkt beim Nutzer schaffen?

Haben wir ein USP?

Was können wir 
übernehmen?

Was unterscheidet uns?

Wie können wir 
Ressourcen sparen?

Welche Ressourcen 
haben wir?

Wie sieht die Zielgruppe aus?

Wie können wir die 
Zielgruppe erreichen?

Persona

Welche Trends gibt es?

CJM

Gibt es sinnvolle 
Kooperationen? 

Sind wir auf bestimmte 
Kooperationen angewiesen?
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